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l margen de las discusiones
sobre si es rescate o ayuda, y
del ruido político que se  ge-
nera en torno a la crisis de la
deuda, la realidad económi-
ca española se define por la
desconfianza y el miedo.
Miedo a consumir, miedo a
invertir, miedo a tomar deci-
siones y  miedo al riesgo. Es
decir, miedo a todos los fac-
tores que podrían actuar
como catalizadores del creci-
miento económico.
En el punto en que nos encon-
tramos, crucial desde el punto
de vista
económi-
co, empre-
sarial y
social, la
economía
real sigue
perdiendo oportunidades de
recuperar el ritmo perdido,
penalizada por la economía
política y financiera. Las solu-
ciones deben llegar de la flui-
dez del crédito, de un mayor
esfuerzo inversor en investiga-
ción y desarrollo, de más in-
novación en productos y pro-
cesos, de la calidad y de la
formación.

Frutos
Es cierto que una parte signifi-
cativa de las reformas y los
ajustes que necesitaba nuestra

economía se han hecho en los
últimos meses y que sus frutos
se darán cuando la confianza
vuelva de la mano de medidas
de fomento de la actividad
productiva. 
Pero no lo es menos que, en
la actual coyuntura, algunos
de cuyos perfiles son verda-
deramente amenazantes, se
exige un esfuerzo suplemen-
tario de realismo económico
que ahora, sin olvidar la im-
prescindible austeridad, debe
buscar  también apoyo en
una dinamización económi-

ca, para que España consiga
un patrón de crecimiento du-
radero y equilibrado basado
en el aumento de la produc-
tividad y el empleo.
El esfuerzo realizado hasta
ahora por el conjunto de la
sociedad en los ajustes  po-
dría ser estéril y los fondos
de los rescates o ayudas, inú-
tiles, si los drásticos recortes
no van acompañados de im-
pulsos al crecimiento que
permitan recupera el empleo
y reactivar la inversión y el
consumo.

“Todos los recorTes podrían ser esTériles

si no hay un impulso al crecimienTo para

reacTivar el empleo, la inversión y el consumo”
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POR UNA LEY DE AUTOCONSUMO ELÉCTRICO

El sol da vida, empleo,  
negocio...y más en Murcia

Una ley de autoconsumo eléctrico situaría a la
Región de Murcia como líder en todo tipo de
beneficios que generan las energías alternati-
vas. En los tejados de las viviendas o de las
naves, Murcia sería capaz de ahorrar 1.600
millones de euros en su factura eléctrica y crear
2.500 empleos verdes, aparte de dar un
impulso al medio ambiente. 

JORNADA de NUEVAS AYUDAS FINANCIERAS 

A la medida de la pyme

El Instituto de Fomento y la FREMM presentaron a
los empresarios del Metal las múltiples líneas de
ayuda que existen para incentivar la inversión, el
empleo y, por supuesto, el mantenimiento de la
normal actividad de la empresa. Todo pensado para
pymes y emprendedores. 

TALLERES

La ilegalidad cuesta cara

La FREMM ha lanzado una campaña entre empresa-
rios, usuarios y administración para advertir de las
consecuencias nefastas que, para la seguridad y el
erario público, tiene la existencia de talleres ilegales. 
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FREMM celebró en
septiembre una cumbre de
dirigentes empresariales
del Metal de toda España,
convocadas por Confeme-
tal. La cúpula empresarial
de la industria mostró la
necesidad de impulsar el
sector como gran genera-
dor de empleo y riqueza,
alabando el conjunto de
reformas que está reali-
zando el Gobierno. No
obstante, también puso el
acento en la necesidad de
que las distintas adminis-
traciones públicas termi-
nen con el retraso en sus
pagos, que está poniendo
en un brete a un buen
número de pequeñas y
medianas empresas. 

EN PORTADA

Murcia muestra sus cartas
al resto del Metal
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Cumbre
del Metal
en Murcia

CORDIALIDAD.
FREMM es una

apuesta segura de
Confemetal para

celebrar sus encuen-
tros empresariales,
reinando una plena

coordinación y empa-
tía.

En la cabecera, Juan
Antonio Muñoz, y

Javier Ferrer, presi-
dentes de FREMM y

Confemetal, respecti-
vamente. 

FREMM CONVIRTIÓ A MURCIA

EN LA CAPITAL DE LA INDUSTRIA

DURANTE EL MES DE

SEPTIEMBRE, AL ACOGER A LOS

15 LÍDERES EMPRESARIALES QUE

CONFORMAN LA EJECUTIVA DE LA

CONFEDERACIÓN ESPAÑOLA DE

ORGANIZACIONES

EMPRESARIALES DEL METAL.
SOBRE LA MESA QUEDÓ PATENTE

LA NECESIDAD DE CONTINUAR

CON LAS REFORMAS QUE AFECTAN

A LA FLEXIBILIZACIÓN DEL

MERCADO DE TRABAJO Y LA

RACIONALIZACIÓN DE LA

ADMINISTRACIÓN, AUNQUE

TAMBIÉN RECLAMARON ACCIONES

PARA IMPULSAR EL CRECIMIENTO. 

encuentros6



Una quincena de líderes del
Metal en España se reunieron a
mediados de septiembre en la
sede de la Federación Regional
del Metal de Murcia, FREMM,
para participar en una cumbre
empresarial de la industria,
donde se abordó la situación
económica del sector y se in-
tercambiaron acciones orienta-
da a mantener las empresas y
los empleos. 

Encabezados por Juan Anto-
nio Muñoz y Javier Ferrer, pre-
sidentes de FREMM y de Con-
femetal; el encuentro,  organi-
zado por los secretarios genera-
les de ambas organizaciones,
Arsenio Sánchez y Andrés Sán-
chez de Apellániz, respectiva-
mente, mostraron su plena con-
fianza en la pujanza de la in-
dustria.

Con la crisis encima de la
mesa, los dirigentes empresa-
riales coincidieron en elogiar
la reforma laboral, solicitar la
reducción la presión fiscal a las
empresas y en la necesaria ra-
cionalización de las adminis-
traciones, aunque también de-
fendieron que es preciso ani-
mar la actividad económica, in-
centivar el crecimiento. Estas
medidas de estímulo afianzarí-
an una tendencia al manteni-
miento del empleo que tam-
bién destacaron los dirigentes
empresariales, para quien la in-
dustria ya ha pasado el peor
momento en lo que a destruc-
ción de puestos de trabajo se
refiere.

De hecho, los representantes
empresariales alabaron el es-
fuerzo que está realizando el
sector hacia la internacionali-
zación, lo que está frenando los
efectos de la crisis.

El ejemplo de FREMM
A lo largo de la jornada,

Murcia muestra sus cartas para afrontar la crisis

La morosidad del sector públi-
co fue uno de los aspectos que
mayor crítica provocó entre los
dirigentes empresariales, pues
un buen número de las miles
de pymes a las que representa
Confemetal están en serias di-
ficultades por las deudas de
las diferentes administracio-
nes. El presidente de Confeme-
tal y vicepresidente de la
CEOE, Javier Ferrer,
advirtió que, con in-
dependencia del plan
de pago a proveedo-
res, los retrasos de la
Administración a la
hora de saldar sus
deudas colocar a mu-
chas empresas entre
la espada y la pared.
Esos impagos, lamen-
tó, no les permiten cu-
brir la deuda con un
crédito puente de los
bancos, ya que éstos
se niegan en rotundo
a sostener la deuda de
las administraciones.
“Nos deben demasia-
do dinero a todos”, re-
calcó añadiendo que deben
“acostumbrarse a no gastar
más de lo que ingresan».
El vicepresidente de la CEOE
remarcó que “la lucha contra
el déficit es el primer objetivo,
pero éste no se resuelve solo
poniendo más impuestos, sino
aumentando la actividad de
las empresas”. Ferrer, asimis-
mo, lamentó “que la formación
esté maltratada actualmente en
España cuando es fundamen-
tal en estos momentos de crisis
para las empresas” e incidió en

que el Ejecutivo debe prestar
más atención al fomento de la
industria porque es un sector
clave para la actividad y el em-
pleo.
En referencia a los costes que
tiene que soportar la industria,
Ferrer criticó la subidas de la
energía conde impuestos a la
electricidad y el gas, lo que,
advirtió, “redunda en mayores

costes de producción”. En su
opinión, con estas medidas
“no se aborda el problema fun-
damental de la energía y se ge-
neran problemas para la indus-
tria”.
Ferrer, por otra parte, quitó im-
portancia a las manifestacio-
nes ciudadanas contra los re-
cortes afirmando que éstas han
logrado “escaso éxito” y re-
marcó que “la sociedad espa-
ñola ha asumido que medidas
graves había que tomar, lo está
soportando”. 

Pública morosidad
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FREMM tuvo ocasión de ex-
poner a los asistentes su es-
trategia como organización
empresarial en la Región de
Murcia, con especial inciden-
cia en sus pilares, basados en
la formación, I+D+i y en dotar
a las empresas de herramien-
tas para facilitar su acceso a
nuevas oportunidades de ne-
gocio en el mercado, contan-
do para ello con el Centro de

Formación, el Centro Tecno-
lógico del Metal y el Centro
de Negocios.

La federación murciana
compartió, asimismo, con el
resto de líderes del Metal en
España sus acciones para con-
tribuir a que las empresas
afronten la crisis, en donde se
destacó la puesta en marcha
en fechas recientes del Centro
de Negocios para afianzar la

formación avanzada y la orga-
nización de muestras sectoria-
les. Asimismo, se hizo referen-
cia al fomento del Departa-
mento de Internacionalización
y Cooperación para favorecer
el acceso de los asociados al
mercado internacional, vía por
la que los empresarios partici-
pan en el Clúster Meta y cola-
boraron proyecto europeo
SWAM, además de crearse el

ANTE LOS
MEDIOS. Arsenio

Sánchez, secreta-
rio general de

FREMM, Javier
Ferrer, presidente

de Confemetal,
Juan  Antonio

Muñoz, presiden-
te de FREMM, y
Andrés Sánchez,
secretario gene-
ral de FREMM.

8
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Si FREMM en Murcia es la primera organización em-
presarial en número de miembros, su organización cú-
pula a nivel nacional, Confemetal, es la punta de lanza
de la defensa de los intereses de las empresas del Metal
en todos los frentes.  Confemetal, que representa a las di-
versas ramas de actividad en industria, comercio y ser-
vicios del metal, suma más de 125.000 empresas que
emplean a un millón de trabajadores. El sector del Me-
tal supone cerca del 10% del PIB nacional.
Confemetal cuenta con 82 asociaciones miembros y está
reconocida como la cúpula del sector del Metal en Es-
paña, a la que pertenece FREMM. Dispone de una vice-
presidencia y amplia representación en la CEOE, tam-
bién ostenta una vicepresidencia en la Confederación
Española de la Pequeña y Mediana Empresa (CEPYME),
además de varios vocales en la Asamblea General. Actúa
en representación de los intereses de las empresas del
sector ante las administraciones públicas, los sindicatos 

y las diferentes organizaciones europeas de reconocido
alcance.

portal DIFREMM como esca-
parate de las empresas de me-
talmecánica y mecanizado.

Otras actuaciones adoptadas
por FREMM en estos momen-
tos y transferidas a los asisten-
tes fueron el portal de subcon-
tratación y el plan de economía
sumergida en marcha para
combatir la competencia desle-
al a las empresas del metal, así

como el plan de comunicación,
acercamiento y transparencia
seguido en la relación con las
empresas.

Durante su estancia en Mur-
cia, los líderes del Metal visita-
ron las instalaciones de
FREMM, con especial atención
sobre los Centros de Formación
y de Negocios.

El presidente de Confemetal

y vicepresidente de la CEOE,
Javier Ferrer, se mostró orgullo-
so de la labor que, en todos los
frentes, realiza la Federación
Regional de Empresarios del
Metal de Murcia, siempre pio-
nera a la hora de potenciar ac-
ciones formativas, tecnológicas
y de internacionalización que
se han demostrado claves para
ganar el futuro.

la mejor defensa del interés emPresarial
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FREMM, en colaboración con el Instituto de Fo-
mento, INFO, organizó una presentación sobre
los instrumentos de financiación alternativos a
los que tradicionalmente acceden las empresas,
entre los que se encuentran las líneas del ICREF,
Enisa, Cofides, CDTI y Ministerio de Economía.
A ellos hay que sumar los servicios del propio
Instituto de Fomento.  
Los representantes del INFO, Inmaculada Espi-
nosa, técnico del CDTI ; Mª José Bernal, coordi-
nadora de la Oficina Financiera; Pedro García
Guillamón, coordinador de MurciaBan; y José
Emilio Pérez Andrés, responsable de Informa-
ción y Comercialización de Suelo Empresarial
fueron los encargados de, tras la presentación de
la economista de la FREMM, María José Aragón,
explicar detalladamente a los empresarios que se
dieron cita en la Federación de Metal las distin-
tas líneas de ayudas y servicios de los que se
pueden beneficiar. 

Batería de ayudas

F

MÚLTIPLES POSIBILIDADES PARA ANIMAR LA INVERSIÓN Y LA GENERACIÓN DE EMPLEO

ATENTOS. La presentación de los instrumentos financieros concitó una gran afluencia por parte de los empresarios de la FREMM.

11oportunidades

REMM fue el escenario de la presen-
tación de una tubería de ayudas que, en
distintos frentes, permite a las empre-
sas y emprendedores reforzar su nego-
cio en aspectos como la refinanciación
de la deuda, la inversión, la tecnología,
la innovación o, entre otras, la ubica-
ción. Por detrás, FREMM y el INFO
refuerzan el asesoramiento.



La  Línea AGIL (Apoyo a la Gestión Inmediata de
Liquidez) nace para hacer frente a una de las gran-
des dificultades con las que cuenta el tejido de la
economía productiva, como es, la restricción del
acceso a la financiación. Su objetivo es, por tanto,
favorecer el acceso al crédito a las microempresas,
autónomos y emprendedores,  así  como  impulsar
la creación y mantenimiento del empleo. 
En total, se concederán 20 millones de euros (10
mill ICREF + 10 mill de las entidades financieras
Banco Mare Nostrum y Cajamar) en créditos a un
tipo de interés preferencial, por debajo del de mer-
cado.
Estos préstamos se financian parcialmente con
cargo a los fondos obtenidos del Fondo Europeo de
Inversiones y pretenden aumentar el acceso y la
disponibilidad de microfinanciación para micro-
empresas y empleados por cuenta propia, espe-
cialmente para los que  pertenecen a grupos socia-
les vulnerables.
No se podrán acoger aquellas actividades que tie-
nen un impacto medioambiental que no se mitigue
y/o compense ampliamente.

Trámites
Los interesados en la concesión de esta línea de
crédito  podrán acudir a cualquier oficina del Ban-
co Mare Nostrum o de Cajamar.
La documentación a aportar de personas jurídicas,
tanto si son titulares como avalistas:
• Copia del CIF, NIF, escrituras de constitución, es-
tatutos, nombramiento de representantes y modi-
ficaciones de los anteriores documentos.
• Detalle de los accionistas, indicando el nombre y
el porcentaje de cada uno.
• Cuentas anuales e informe de auditoría de los
tres últimos ejercicios.

• Impuestos de
sociedades de
los tres últimos
ejercicios de la
sociedad titular.
• En caso de que
presenten cuen-
tas consolida-
das, remitir los
datos auditados
de los tres últi-
mos ejercicios.
Documentación
de personas físi-
cas, tanto si son
titulares como
avalistas:
• Declaración del Impuesto sobre la renta de las
personas físicas de los tres últimos ejercicios.
• Copia del NIF.
Documentación común (personas físicas y jurídi-
cas), tanto si son titulares como avalistas:
• Memoria de actividades de la empresa, descrip-
ción de la plantilla, instalaciones, productos y
puntos de venta.
• Copia del alta en IAE.
• Declaraciones de IVA ya presentados del ejerci-
cio en curso y del anterior.
• Modelo 347 (ultimo declarado) compras y ventas
superiores a 3.000,00 euros.
• Desglose a fecha actual y al cierre del último ejer-
cicio del endeudamiento bancario de titular y ava-
listas, detallando entidad financiera, importe ga-
rantías.
• Certificados de estar al corriente en sus pagos con
hacienda, estatal y autonómica, y seguridad social.
• Declaraciones de bienes, CIRBE, etcétera. 

Beneficiarios: Microempresas, con menos de 10 empleados, y cuya facturación o
balance anual sea inferior a 2 millones de euros; autónomos, emprendedores. Que
tengan su domicilio en la Región de Murcia.
Cuantía: Hasta 24.999,00 Euros
Destino: Inversión o Circulante
Tipo de interés: Euribor 6 meses + 2,95%
Plazo: De 1 a 5 años sin carencia (posibilidad de dos años de carencia para los pro-
veedores de la Comunidad Autónoma que aporten sus facturas como garantía del
pago del préstamo.
Amortización: Mensual, trimestral o semestral.

Agilidad para lograr liquidez

en cifras

Si desea más información sobre este tipo de préstamos así como sobre el plan de empresa,  póngase
en contacto con María José Aragón, economista de FREMM, al teléfono 968931502/968931405,
e-mail:mjaragon@fremm.es. También en www.icrefrm.es y en www.institutofomentomurcia.es

icreF
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La Empresa
Nacional de
I n n o v a c i ó n
(Enisa), em-
presa pública
dependiente
del Ministerio
de Industria,
ha puesto en
marcha 3 nue-
vas líneas de
financiación
dirigidas a la
mejora de la
competit ivi-
dad de pymes
y emprende-

dores para estimular la creación de empresas
promovidas por jóvenes empresarios y facilitar el
acceso a una financiación preferente con la úni-
ca garantía de su proyecto. FREMM le ayuda a
elaborar el plan de empresa necesario para acce-
der a estas líneas preferenciales.

Préstamo participativo
Todas las líneas de ayuda tienen en común la fór-

mula del llamado préstamo participativo, un ins-
trumento financiero que proporciona recursos a
largo plazo sin interferir en la gestión. Así, una de
sus peculiaridades es que la empresa solicitante
pagará un interés variable en función de la evolu-
ción de su actividad.
Las cuantías disponibles por proyecto depende
del programa,  para  emprendedores (empresas
de menos de 2 años y empresarios menores de 40
años) se encuentran entre los 25.000 y 300.000
euros, según el programa. Para el resto, empresas
que cuenten con proyectos que fomenten el cre-
cimiento empresarial o presenten un componen-
te relevante en incorporación del diseño, inter-
nacionalización e innovación, el importe mínimo
financiado será de 75.000 euros y el máximo de
1.500.000 euros.
Para poder acceder a este Instrumento la empre-
sa deberá presentar un Plan de Empresa donde se
describa el proyecto y un plan económico finan-
ciero.  Para la elaboración de este plan,  los so-
cios de FREMM cuenta con la ayuda del Depar-
tamento Económico-Financiero, que en colabora-
ción con el Instituto de Fomento de la Región de
Murcia le ayudaremos  a acceder a estas líneas de
financiación.

Despertando la inversión

Beneficiarios: Pymes y emprendedores.
Cuantía: De 25.000 a 1,5 millones.
Tipo de interés: En función de los resultados. 
Garantías: Proyecto empresarial.
Comisiones: 0,5% de apertura y 2% por cancelación.     Plazo: De 4 a 9 años. 

Más información sobre préstamos así como sobre el plan de empresa,  contacte con María José Aragón, eco-
nomista de FREMM, al teléfono 968931502/968931405, e-mail:mjaragon@fremm.es. También www.enisa.es y
www.institutofomentomurcia.es

Préstamos participativos

en cifras

enisa
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La Compañía Española de Financiación del De-
sarrollo, COFIDES, ha diseñado un Plan Especí-
fico de Atención a la Pyme con el objetivo fun-
damental de duplicar la cartera de proyectos de
inversión en el exterior promovidos por pymes
españolas.
Las nuevas medidas adoptadas por COFIDES
para favorecer a las pymes persiguen, principal-
mente, ofrecer financiación a precios más com-
petitivos, así como simplificar y agilizar la tra-
mitación de las solicitudes. Para ello, entre otras
medidas, COFIDES ha decidido reducir a las py-
mes el coste de financiación sobre el euribor de
referencia, flexibilizar el requisito de presentar
tres ejercicios auditados y poder, en ciertos ca-
sos, reducir el límite mínimo de financiación
por proyecto, actualmente establecido en
250.000 euros.
COFIDES en 2009 ya implementó un plan de ac-
ción en favor de la pyme con medidas que, des-
de entonces, han comenzado a dar sus frutos.
Prueba de ello es que, en el último año, COFI-
DES ha visto incrementado en un 68% el volu-
men de financiación de proyectos de pymes con
respecto a 2009.
Con las nuevas medidas adoptadas, COFIDES
continúa apostando por la internacionalización
de la pyme como una prioridad dentro de su ac-
tividad. El papel de COFIDES como institución
financiera de referencia que promueve el desa-
rrollo y la internacionalización de la economía y
empresas españolas así lo requiere y, más aún,
en un escenario caracterizado por las dificulta-
des de acceso al crédito.

FONPYME
Este fondo
permite reali-
zar inversio-
nes tempora-
les y minori-
tarias en los
fondos pro-
pios de las pe-
queñas y me-
dianas empre-
sas situadas fue-
ra de nuestro país.
Los criterios genera-
les de evaluación de
proyectos que COFIDES
aplica son los siguientes:
• Capacidad empresarial de los
promotores del proyecto.
• Viabilidad técnica, comercial y financiera del
proyecto.
• Compromiso de los promotores con el proyec-
to, normalmente reflejado en una tasa de capita-
lización suficiente.
• Existencia de mecanismos adecuados de miti-
gación de los riesgos políticos y comerciales.
• Clima favorable en el país de destino. 
• Contribución del proyecto a la internacionaliza-
ción de las empresas y de la  economía españolas.
• Contribución del proyecto al desarrollo del
país receptor.
• Adecuada gestión de los aspectos medioam-
bientales y sociales del proyecto.
• Buenas prácticas de Gobierno Corporativo.

Mirando hacia afuera

Proyectos elegibles: Proyectos de pymes en el exterior en los que exista algún tipo
de interés español.
Tipos de apoyo financiero que ofrece:
o Participaciones en capital.
o Instrumentos próximos al cuasi-capital.
Límite de la financiación: 5 millones de euros.
Importe mínimo: 250.000 euros por operación.
Dotación actual del fondo (año 2012): 45 millones de euros.
Cofinanciación: En los países en los que COFIDES puede operar, las operaciones
son cofinanciadas por COFIDES.
Acceso: Las solicitudes deben plantearse a COFIDES como gestora del Fondo.

en cifras

Si desea más información sobre este tipo de préstamos así como sobre el plan de empre-
sa,  póngase en contacto con María José Aragón, economista de FREMM, al teléfono
968931502/968931405, e-mail:mjaragon@fremm.es. También en www.cofides.es y
www.institutofomentomurcia.es

coFides
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EL CDTI apoya pro-
yectos de investiga-
ción y desarrollo
empresariales de ca-
rácter aplicado para
la creación y mejora
significativa de un
proceso productivo,
producto o servicio

presentados por una
única empresa o por

una agrupación empre-
sarial. Dichos proyectos

pueden comprender tanto
actividades de investigación

industrial como de desarrollo
experimental.

La modalidad de ayuda al proyecto será
una Ayuda Parcialmente Reembolsable, con

una cobertura financiera hasta el 60% del pre-
supuesto total aprobado. En aquellas operacio-

nes en las que se pueda asignar Fondo Tecnoló-
gico dicha cobertura podrá ascender hasta el
75%. Esta ayuda puede contar con un tramo no
reembolsable (TNR) que dependerá de las carac-
terísticas del proyecto y del beneficiario. 

Criterios
• Calidad científico-técnica de la propuesta y
grado de innovación.
• Capacidad técnica y financiera.
• Capacidad para explotar los resultados.
• Mercado potencial de los desarrollos a realizar.
• Impacto sobre la internacionalización.
• En el caso de proyectos en cooperación, com-
plementariedad y equilibrio del consorcio.
También se establecen anticipos y prefinancia-
ción en función de los proyectos. 
• Más información en FREMM con María José Aragón,
al tlf. 968931502/968931405, mjaragon@fremm.es. o
en las páginas www.cdti.es y www.institutofomento-
murcia.es

Despertando la inversión

Paso al I+D+i
cdTi

PROYECTOS DE I+D INDIVIDUALES.
* Beneficiarios: Empresas
* Duración del proyecto: La duración
de estos proyectos podrá ser de 12 a 36
meses.
* Presupuesto del proyecto: El presu-
puesto mínimo elegible será de 200.000
euros.

PROYECTOS DE I+D EN COOPERACIÓN
Beneficiarios: Se requiere la formaliza-
ción de una Agrupación de Interés Eco-
nómico (AIE) o consorcio regido por un
acuerdo privado de colaboración, cons-
tituidos por, como mínimo, dos empre-
sas autónomas. 
Se valorará la creación de consorcios
equilibrados, que cuenten con un tama-
ño adecuado para garantizar una gestión
eficaz del proyecto. 
Duración del proyecto: La duración de
estos proyectos podrá ser de 12 a 36 me-
ses.
Presupuesto del proyecto: El presu-
puesto mínimo financiable será del or-
den de 500.000 euros, con un presu-
puesto mínimo por empresa será de
200.000 euros. 

PROYECTOS DE COOPERACIÓN
TECNOLÓGICA INTERNACIONAL.
Los proyectos de cooperación tecnoló-
gica internacional tanto a nivel multila-
teral (EUREKA e IBEROEKA), como bi-
lateral, son proyectos de I+D promovi-
dos por consorcios internacionales que
permiten a las empresas españolas re-
forzar sus capacidades tecnológicas,
ampliando al mismo tiempo el impacto
de sus productos, procesos y servicios
en los mercados globales.
La participación española podrá finan-
ciarse mediante un proyecto individual
o un proyecto en cooperación nacional.
Beneficiarios: Empresas a título indivi-
dual o bien una AIE o un consorcio
constituidos por, como mínimo, dos
empresas.
Duración del proyecto: La duración de
estos proyectos podrá ser de 12 a 36
meses.
Presupuesto del proyecto: El presu-
puesto mínimo financiable es de
200.000 euros. En el caso de proyectos
desarrollados por un consorcio o AIE el
presupuesto mínimo del proyecto será
del orden de 500.000 euros.
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El Instituto de Fomento ha creado un proyec-
to denominado Murciaban cuyo objetivo es
impulsar el encuentro entre inversores priva-
dos y emprendedores. 
El proyecto se sustenta en torno a las siguien-
tes preguntas: 

¿Qué es MurciaBan?
Se trata de una entidad privada sin ánimo de
lucro, cuya misión es la de proporcionar un
espacio de encuentro entre “Business Angels”
y emprendedores que hayan desarrollado ini-

ciativas innovadoras que
necesiten inversión y ase-
soramiento para hacerlas
prosperar y crecer.
Se asegura un protocolo y
código deontológico que
regulará todas las relacio-
nes entre todos los com-
ponentes de la red, po-
niendo en contacto la de-
manda y los inversores
privados, dispuestos a fi-
nanciar, asesorar y traba-
jar en empresas de nueva
creación o en sus etapas
más iniciales de vida.
Una Red de Business An-
gels (BAN) tiene como ob-
jetivo relacionar Pymes
en proceso de creación o
de expansión con inver-
sores (“Business An-
gels”). El objetivo es po-
der relacionar las necesi-
dades de financiación y
el “know-how” de las Py-
mes con el poder finan-
ciero y el liderazgo em-
presarial de los Business
Angels. 
Murcia-Ban tiene como

objetivo reagrupar todos los Business Angels
potenciales de la Región de Murcia. Sus obje-
tivos son los siguientes:
• Localizar proyectos empresariales innovadores
con elevado potencial de crecimiento que re-
quieran recursos financieros para consolidarse.

• Localizar inversores que se ajusten al perfil
de Business Angel y estén dispuestos a formar
parte de la red.
• Promover la inversión de los Business An-
gels en Murcia, poniendo a su disposición
proyectos empresariales de alto valor aña-
dido y ajustados a sus expectativas de in-
versión.
• Establecer una infraestructura adecuada, ba-
sada en el trabajo en equipo y la coordinación
de los principales organismos de promoción
empresarial de la Región de Murcia, que per-
mita realizar los dos objetivos anteriores y
apoyar a todos aquellos colectivos que traba-
jan en este campo.
• Promover el aprendizaje y la continua ac-
tualización de los inversores, facilitándoles

herramientas que les ayuden en el proceso de
selección, análisis y acuerdo de inversión en
iniciativas empresariales.
• Ofrecer formación específica para empren-
dedores en realización de planes de empresa,
análisis de viabilidad y presentaciones.
Promover el intercambio de experiencias en-
tre los inversores y la creación de relaciones
profesionales entre inversores, emprendedo-
res y organismos de financiación, favore-
ciendo la sindicación y colaboración entre
los inversores.

La figura de un Business
Angel es la de un inversor
privado particular “de pro-
ximidad” que invierte
recursos propios y ajenos,
aportando conocimiento
empresarial, experiencia y
capital relacional a empre-
sas de nueva creación o en
crecimiento. Actúan como
capitalistas y mentores al
mismo tiempo.

¿Qué buscan?
* Rentabilidad de la inver-
sión.
* Satisfacción personal de
estar involucrado en la crea-
ción de negocios que están
creciendo.
* Motivaciones altruistas.
Aportando a la sociedad
parte del conocimiento
adquirido en su etapa profe-
sional.

Los ángeles sí existen

INFO

¿Qué es un Business Angel?

FOMENTO DEL CONTACTO ENTRE INVERSORES PRIVADOS Y EMPRENDEDORES
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“Encuentra tu sitio” es la marca de un Servi-
cio conjunto de INFO y Seremur destinado a
facilitar la localización de empresas en suelo
industrial de la Región.

¿Cómo usar el Servicio?
Al ser una herramienta absolutamente perso-
nalizada, ponemos a su disposición un teléfo-
no y una dirección de email para que elija la
forma más cómoda de contactar con nuestros
expertos: serviciolocalizacion@info.carm.es.
Teléfono: 968 36 28 00.
En base a las necesidades del inversor, se inicia
una búsqueda por los parques y suelos indus-
triales de la R. M., ofreciendo como resultado un
listado de las localizaciones que mejor se adap-
tan a los requisitos marcados previamente.

Asimismo, se asesora al inversor en todas las
gestiones necesarias con ayuntamientos, ad-
ministración regional y con empresas sumi-
nistradoras, acompañándole hasta la puesta
en marcha del proyecto.
También puede visitar la Bolsa Inmobiliaria
en la que encontrará toda la información de
la oferta disponible en un solo clic, ya que
en ella los propietarios y promotores ofertan
sus productos para facilitar una búsqueda
directa.
Además de esta bolsa inmobiliaria, las empre-
sas tendrán a su disposición el portal
www.sueloindustrialmurcia.es que ofrece ma-
pas on-line donde se pueden ver las localiza-
ciones de los polígonos industriales, así como
el suelo y naves disponibles.

El Servicio de Innovación del Insti-
tuto de Fomento estudia la posibili-
dad de desarrollar un proyecto
I+D+i en su empresa. Le ayuda
en la búsqueda de la financiación

más adecuada y  en la búsqueda de
socios tecnológicos y colaboradores,
si los necesita.
• Revisa, asimismo, la solicitud pre-
liminar antes de su envío al CDTI.

Y pone a disposición de todas las
empresas de la Región  una Red de
Agentes Dinamizadores CDTI que le
ayudará a realizar la solicitud com-
pleta.

inFo

Encuentre su sitio

INFO es innovación

ASESORAMIENTO PARA LA MEJOR UBICACIÓN DE SU EMPRESA

Despertando la inversión
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Avanza2 en tecnología
Avanza fue el primer plan que supuso una
verdadera apuesta real por el desarrollo de la
sociedad de la información y del conocimien-
to. Avanza2 tiene como reto no ya tanto la di-
namización de la oferta (en gran medida, ya
lograda) como el fomento de la demanda, así

como en el aprovechamiento del impulso del
desarrollo del sector para la consolidación de
una industria TIC propia especializada en sec-
tores estratégicos y siempre volcado en la
pyme, en la que se centra la mayor parte de
los esfuerzos.

DESARROLLO DE TIC 
El objetivo es apoyar a em-
presas que desarrollen
nuevos productos, proce-
sos, aplicaciones, conteni-
dos y servicios TIC, pro-
moviendo, como priorida-
des temáticas básicas, la
participación industrial es-
pañola en la construcción
de la Internet del Futuro y
el desarrollo de contenidos
digitales. Dentro de este eje
se financiarán programas
de innovación ligados a la
SI que permitan seguir
avanzando en la mejora de
la competitividad del sec-
tor TIC y del conjunto de
nuestra economía a escala
internacional. Las pymes
verán reforzado su papel
prioritario como destinata-
rias de las iniciativas de
impulso y las convocato-
rias de ayudas públicas.

CAPACITACIÓN TIC 
Persigue incorporar masi-
vamente a la SI tanto a
ciudadanos como a em-
presas, con una prioridad
reforzada en las pymes y
sus trabajadores. Dentro
de este eje, se reforzará la
prioridad de incorpora-
ción a la SI de colectivos
especiales, personas con
discapacidad y mayores,
así como la extensión de
los beneficios de las TIC
en las microempresas.

CONFIANZA Y
SEGURIDAD
Persigue el doble objetivo
de reforzar la confianza
en las TIC entre ciudada-
nos y empresas, mediante
políticas públicas de segu-
ridad de la información, y
fomentar la accesibilidad
de los servicios TIC.

INFRAESTRUCTURA
Reforzará el impulso al
desarrollo y la implanta-
ción de la SI en entornos
locales, mejorando la
prestación de los servi-
cios públicos electróni-
cos al ciudadano y las
empresas mediante el
uso de las TIC. Asimis-
mo, se extenderá la
adopción de la TDT de
cara a la plena sustitu-
ción de la TV analógica
por la digital, en el mar-
co del Plan Nacional de
Transición a la TDT. 

Igualmente, se reforza-
rá el desarrollo y aplica-
ción de la nueva norma-
tiva de infraestructuras
comunes de telecomuni-
caciones (ICT) en edifi-
cios y canalizaciones de
telecomunicaciones en
dominio público.

mineTur

Despertando la inversión
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Talleres ilegales = insegurida   Talleres ilegales = insegurida   

MÁS DE 100 
ESTABLECIMIENTOS

SUMERGIDOS

REPARAN

AUTOMÓVILES EN LA

REGIÓN SIN

GARANTÍAS

L

confianza

os talleres clandestinos representan, en primer
lugar, una amenaza directa sobre la seguridad
vial pues ni sus reparaciones ni sus piezas están
garantizadas. Dotados de maquinaria obsoleta,
ya que los cambios e innovaciones en la repara-
ción de automóviles son continuos; el material
que utilizan tampoco está homologado, incum-
pliendo la rigurosa normativa europea que, so-
bre calidad, se aplica a los recambios. A la falta

de tecnología y de piezas fiables se une, asimis-
mo, la ausencia de profesionalidad por parte de
los operarios, obligados, como están, a ahorrar
costes y tiempos al máximo. El resultado es la
ausencia absoluta de garantías de la reparación
y, lo que es más grave, el aumento de la posibi-
lidad de accidentes, con el consiguiente perjui-
cio tanto para el usuario como para aquellos que
se cruzan con él.

EMPRESAS, ADMINISTRACIÓN Y USUARIOS SE UNEN CONTRA LOS TALLERES

CLANDESTINOS POR EL DAÑO QUE OCASIONAN A LA SEGURIDAD Y A HACIENDA
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La seguridad vial se ve también perjudicada como
consecuencia del fraude fiscal que implica un ta-
ller ilegal. A menos impuestos, menor inversión
pública en, por ejemplo, carreteras, señala el Gre-
mio Regional de Talleres de Reparación, GRETA-
MUR, integrante de FREMM. El impago de im-
puestos golpea directamente al conjunto de los
ciudadanos, especialmente a las empresas que sí
atienden sus obligaciones fiscales. Talleres de re-
paración y concesionarios de automóviles de la
Región de Murcia, legalmente constituidos, que
cumplen estrictamente con Hacienda y con sus
plantillas, amén de realizar continuas inversiones
en formación e innovación para responder, con la
mayor de las garantías, a cualquier tipo de repa-
ración y atención posterior.
La FREMM anima, por tanto, al conjunto de los
ciudadanos a denunciar la existencia de estos “chi-
ringuitos” ilegales por el daño que ocasionan a las
finanzas públicas y a la seguridad, recalcando que
el reciente incremento del IVA aumenta su núme-
ro y el impacto negativo sobre el conjunto de la so-
ciedad, máxime en la actual coyuntura de crisis. 
En este sentido, la organización empresarial del
Metal felicita a las autoridades por sus éxitos en
la detección y desmantelamiento de los talleres
ilegales en toda España, recordando la necesidad
de preservar la riqueza y el empleo de la inmen-
sa mayoría de los talleres de reparación de auto-
móviles de la Región.

   ad + fraude

La competencia desLeaL

conLLeva despido
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   ad + fraude

El Gremio Regional de Talleres de Reparación de

Automóviles de FREMM advierte a sus propios emplea-

dos que la competencia desleal, fuera del horario labo-

ral y del lugar de trabajo, es causa de despido. Supone

un evidente perjuicio para sus empresas y, lo que es

más importante, pone en riesgo la seguridad del con-

junto de los ciudadanos al carecer de los medios ade-

cuados.

Los empresarios han advertido a sus propios trabaja-

dores de la ilegalidad manifiesta de reparar vehículos

en sus domicilios o en la de los clientes, sin los recur-

sos suficientes ni materiales homologados propio de

los talleres clandestinos sin dar de alta, poniendo en

peligro la seguridad de todos.

Se trata, en este sentido, de una falta muy grave por

competencia desleal, que puede acarrear despido. De

hecho, los Servicios Jurídicos de FREMM se ponen al

servicio de las empresas de Gretamur por si es nece-

sario iniciar expedientes disciplinarios en aquellos

casos excepcionales en que ocurra alguna irregulari-

dad o bien para denunciar a los talleres sumergidos.

El Gremio Regional de Talleres anima, igualmente, a los

ciudadanos a denunciar a los talleres clandestinos por

el peligro que suponen para la seguridad vial. Alerta al

conjunto de los usuarios del evidente riesgo que impli-

ca reparar o hacer el chequeo de los automóviles en

empresas ilegales, que se encuentran en la economía

sumergida y que, por tanto, carecen de cualquier tipo

de garantía, aparte de suponer un fraude fiscal para el

conjunto de la sociedad.

Los empresarios murcianos entienden que “con la segu-

ridad no se juega”, por lo que consideran una temeridad

acudir a talleres que no reúnen los medios técnicos sufi-

cientes, encontrándose fuera de la legalidad.

Talleres sumergidos que no sólo ponen en riesgo al

usuario directo de los mismos sino que elevan la posi-

bilidad de accidente de conductores y peatones.

Los empresarios reconocen la profesionalidad de sus

plantillas, si bien advierten que la competencia desleal

sería causa de despido.



www.repuestosmurcia.comMURCIA 968 89 41 62 /  LORCA 968 47 70 90

◗Rodamientos

◗ Retenes

◗ Soportes

◗ Productos de mantenimiento y

montaje de rodamientos

◗ Sistema de guiado lineal 

◗ Neumática 

◗ Correas 

◗ Transmisión agrícola 

◗ Transmisión industrial 

◗ Soldadura y corte 

◗ Adhesivos 

◗ Equipamiento taller 

◗ Corte roscado, taladro 

◗ Material de protección 

◗ Componentes industriales

http://www.manuelgambin.es
http://www.repuestosmurcia.com


En FREMM se han impartido ya dos
cursos a personal de la base aérea,
aunque es la primera vez que miem-
bros de la cúpula del Ejército del Aire
acceden a las instalaciones, donde se
han interesado por los talleres, las au-
las de formación avanzada, el nivel
tecnológico del equipamiento de los
mismos y profesionalidad del profeso-
rado. Durante la visita, Juan Antonio
Muñoz y Arsenio Sánchez, presidente
y secretario general de FREMM, res-
pectivamente, indicaron al Coronel
Alberto Gallego que FREMM imparti-
rá en el período lectivo 2012-2013 un
total de 22 cursos de formación para
desempleados, al que podrán acogerse
396 alumnos, además de otros 50 cursos de for-
mación continua para propiciar el reciclaje de
alrededor de 750 profesionales en activo.
En su oferta formativa, la organización empresa-

rial murciana participará a partir de este curso
en el Programa de Cualificación e Inserción Pro-
fesional, en la modalidad de taller profesional,
que está dirigido a alumnos entre 16 y 21 años.  

FREMM vuela alto
ALTOS MANDOS DE LA BASE AÉREA DE ALCANTARILLA VISITAN FREMM

U

formación

EN SINTONÍA. La delegación militar y empresarial apostaron por la formación. 
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na delegación militar de la Base Aérea de Alcantarilla, encabezada por
el coronel Alberto Gallego, visitó la Federación Regional de Empresa-
rios del Metal de Murcia para conocer sus instalaciones y ampliar la
colaboración que, hasta el momento, ha supuesto el desarrollo de dos
cursos de formación para el personal del Ejército del Aire.

http://www.grupocobra.com
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Enganche en la red

L
a Dirección General de Industria, Energía y Mi-
nas, insta a Iberdrola Distribución a devolver
una cantidad económica por “trabajos de acon-
dicionamiento de red, previos a la conexión de
la instalación” por no estar recogido en la regla-
mentación vigente.

La Junta Directiva del Gremio Regional de
Instaladores Eléctricos destaca textualmente que
“Iberdrola debe realizar a su costa el entronque
y conexión de las nuevas instalaciones a la red
de distribución existentes”. 

La resolución se produce tras una reclama-
ción por el cobro de la distribuidora  en concep-
to de “trabajos de acondicionamiento de red,
previos a la conexión de la instalación”, que In-
dustria considera que debe abonar Iberdrola. 

En los fundamentos de derecho que invoca
Industria se indica que “según el artículo 4.10
del Real Decreto 222/2008, se indica que la
empresa distribiudora será responsable y asu-
mirá el entronque y conexión de las nuevas

instalaciones a la red de distribución existen-
te, sin perjuicio de dar cumplimiento a la nor-
mativa  protocolos
de seguridad”. 

También se aña-
de que “según el
mismo RD, en el
caso del reclamante
sólo eran de aplica-
ción los derechos
de supervisión,
dado que la exten-
sión no procede ya
que es el propio re-
clamante el que re-
aliza las instalacio-
nes correspondien-
tes a la extensión y
los derechos de ac-
ceso tampoco porque el solicitante del suminis-
tro no es el contratante del mismo.

consumo

RESOLUCIÓN DE INDUSTRIA POR LA QUE LA DISTRIBUIDORA DEBE REALIZAR EL ENTRONQUE Y CONEXIÓN
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VÁLVULAS
ARCO, S.L.

ROBERT BOSCH
ESPAÑA, SLU

LUBRICANTES Y
GRASAS, S.A.

GRUPO ALC
EVENTOS &
COMUNICACIÓN

FAGOR
CONFORT

BAEZA, S.A.

MEGGER
LIMITED

SocioS ProtectoreS

BUREAU VERITAS

CIRCUTOR, S.A.

SISTEMAS
ECOELECTRIC, S.L.ELCOM

EUROCON-
TROL, S.A.

INDUSTRIAS
ROYAL TERMIC, SL

UPONOR
HISPANIA, SAU

MAGNETI MARELLI
ESPAÑA, SAU

BRITEL
TELECO, S.L.

CHINT
ELECTRIC, S.L.

NORTHGATE
ESPAÑA

INELI
SANOVAL, S.L.

SGS

IBERDROLA

VAILLANT, S.L.

ING NATIONALE
NEDERLANDEN

AIR ZONE SANIGRIF ESELLS

AUDATEX
ESPAÑA

AUTO-RECAMBIOS PEÑALVER, S.A.

AVANZA
CORPORATE

Planificación fiscal y Gestión Empresarial

CADI
EXPORT, S.L.

LAUNCH

IBÉRICA, S.L.

PERGA INGENIEROS, S.L.

SAUNIER

DUVAL

SILVESTRE
AUTOPARTS, S.L.

SUMINISTROS
OTON, S.A.

TÉCNICAS EN
TRANSMISIONES

AUTOMÁTICAS, S.L.

Para contactar o recabar información sobre cualquier empresa de
esta relación, visite la página web de FREMM 

www.fremm.es

http://www.fremm.es
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mandada por email

La casa... por el tejado

L
La Región está en condiciones de liderar  en Es-
paña el autoconsumo eléctrico a partir del uso
de energía producida en instalaciones fotovol-
taicas sobre cubiertas en viviendas, edificios co-
merciales, administraciones públicas, naves in-
dustriales., entre otras posibilidades.  Esta
apuesta por la sostenibilidad supondría la auto-
nomía energética de los usuarios, además de
ahorrar en costes y consumo energético de por
vida; reducir las emisiones contaminantes a la
Atmósfera y nuevas oportunidades de negocio,
que crearían más de 2.500 empleos verdes, que
se mantendrían durante 35 años. Ante estas ven-
tajas, la Asociación Empresarial de Energías Re-
novables y Ahorro Energético Región de Murcia
(AREMUR), integrante en FREMM, aboga por la
pronta promulgación de un Real Decreto sobre
regulación de las condiciones administrativas,
técnicas y económicas que haga efectiva la pari-
dad de red.

Por paridad de red se entiende en el sector de
energías renovables al momento en que se pro-
duce energía a un coste medio igual o menor que

el precio de energía de la red eléctrica tradicio-
nal. De hecho, se sostiene que un hogar que pa-
gue un recibo de luz de 80 euros mensuales,
amortizaría en una década su inversión en una
instalación de energía solar fotovoltaica sobre
cubierta, “y eso que en esta valoración no se ha
tenido en cuenta que la energía eléctrica lleva
una tendencia de subida, que estimamos será
considerable a corto plazo”, según Juan Toledo,
presidente de AREMUR, la asociación vinculada
a la FREMM.

Murcia, líder
Toledo hizo estas declaraciones durante la pre-
sentación pública del informe “Generación Eléc-
trica Distribuida. Potencial de generación de
electricidad fotovoltaica sobre cubiertas en la
Región de Murcia”, elaborado por el Centro Tec-
nológico de Energía y Medio Ambiente (CETEN-
MA) y la Fundación Desarrollo Sostenible (FDS)
para esta asociación empresarial. En este infor-
me se realza el potencial de producción actual
en la Región, siendo de 990 MW en una superfi-

TODO SON VENTAJAS EN EL
AUTOCONSUMO ELÉCTRICO

a Región está en condiciones de li-

derar  en España el autoconsumo

eléctrico por balance neto a partir

del uso de energía producida en ins-

talaciones fotovoltaicas sobre cu-

biertas en viviendas, edificios co-

merciales, administraciones públicas

o naves industriales.

energía

FUENTE DE NEGOCIO. Juan Toledo, presidente
de AREMUR, llama a agilizar la normativa que
permita el autoconsumo eléctrico.
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Por el acceso de los usuarios a  la energía

cie de más de 14
KM2, con una pro-
ducción de casi
1,5 millones de
MW/H, el equi-
valente al consu-
mo en unos
412.000 hogares, lo
que prácticamente equi-
valdría al autoabastecimiento
eléctrico de las viviendas residenciales de la
Región de Murcia. Según los expertos, la pro-
puesta de autoconsumo ligada a la Generación
Eléctrica Distribuida, basada en la tecnología fo-
tovoltaica, resulta más rentable frente a la com-
pra a la red. En una instalación doméstica de 5
kW, el ahorro económico superaría los 8.000 de
euros durante la vida útil, incluidos los gastos de
amortización, seguros y mantenimiento. En el
conjunto de la Región, se estaría hablando de un
ahorro neto por encima de casi 1.590 millones.

Tras estudiar la implantación en la Región, los
autores del documento destacan las excelentes
condiciones de Murcia para impulsar la genera-
ción distribuida de electricidad, un procedi-
miento llamado a expandirse en el mercado en
menos de cinco años y que está definido como la
producción de electricidad de pequeña potencia
cerca de los puntos de consumo y que utiliza las
redes locales de media y baja tensión. 

Este sistema está considerado como una for-
ma eficiente de producir electricidad, con ven-
tajas técnicas, económicas y medioambientales.

Asimismo, el informe apunta hacia el uso de
instalaciones de energía solar fotovoltaicas como
la tecnología renovable que mejor se adapta al

sistema de genera-
ción distribuida

en la Región.
De hecho,
Murcia es en
estos momen-

tos la primera
Región en España

en densidad de instala-
ciones fotovoltaicas por km2,

con un total de 378 MW instalados y una
densidad de 33,42 kW/km2, siendo el 83% de
estas instalaciones en suelo. Este valor de densi-
dad es superior al ratio de 8,26 kW/ km2, para
España en 2011. Sin embargo, ambos ratios son
muy inferiores al presentado por Alemania, con
57,73 kW/ km2, a finales de 2011.

Otro dato aportado por los técnicos de CE-
TENMA indica que el coste anual de adquisi-
ción de esta energía eléctrica comprada con Ta-
rifa de Último Recurso sin discriminación hora-
ria sería de unos 211 millones de euros.

Puestos de trabajo
Sobre la creación de puestos de trabajo, en el do-
cumento se señala que una instalación del po-
tencial de 990 MW en un período de 10 años
mediante sistemas de generación distribuida en
pequeñas instalaciones fotovoltaicas de soporte
domestico o residencial requiere la creación de
2.570 empleos anuales de trabajo para las fases
de diseño, fabricación e instalación de equipos.

A ello, se sumarían las operaciones de man-
tenimiento de estas instalaciones, con la crea-
ción de otros 2.470 empleos que se mantendría
durante 25 años de vida útil de la instalación.

Los usuarios ahorrarían 1.600 millones
de su factura eléctrica

Se crearían 2.500 empleos verdes y
otros 2.500 para la instalación

El espacio que precisa una pequeña instalación en
una vivienda va desde unos 10 a  20 m2 de placas so-
lares, que hoy en día se presentan con forma de tejas,
de ventanales y permiten, inclusive, diseños exclusi-
vos de perfecta integración en la misma. El nivel de
potencia máximo que se baraja es de hasta 100 KW.

El autoconsumo de pequeña y mediana potencia
supone que familias y empresas pasan a producir,
consumir y conectar sus equipos de generación a la
red eléctrica.

Por otra parte, las oportunidades de negocio vin-
culadas al autoconsumo están relacionadas con la de-
manda de pequeños instaladores eléctricos, así como
profesionales de mantenimiento, seguros y redes in-
teligentes..

basta con 10/20 m2 
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Murcia opta al
premio al mejor
electricista joven

CONCURSO DE FENIE A NIVEL NACIONAL

comercio

ENIE ultima la celebración del
Concurso Jóvenes Instaladores
2012. José Manzano, ganador
de la fase provincial celebrada
en Murcia, organizada por
FREMM y el Gremio Regional
de Instaladores Eléctricos de la
Región de Murcia, integrante
de FREMM, participa en la fase
nacional que tendrá lugar a fi-
nales de octubre en Madrid du-
rante  la Feria Internacional de
la Industria Eléctrica y Electró-
nica, Matelec.

La cita será dentro de los ac-
tos previstos durante el trans-
curso de la Feria Internacional
de la Industria Eléctrica y Elec-
trónica, Matelec, que tendrá lu-
gar entre los días 26 y 28 de oc-
tubre en el Instituto Ferial de
Madrid (IFEMA).

La organización del concur-
so en su fase provincial estuvo
a cargo de la Federación Regio-

nal de Empresarios del Metal
de Murcia y del Gremio Regio-
nal de Instaladores Eléctricos
de la Región de Murcia, inte-
grante de FREMM.

Manzano afronta en la ac-
tualidad su preparación para
participar junto a sus contrin-
cantes vencedores de las fases
provinciales ya desarrolladas.
En la prueba convocada en la
Región, quedaron finalistas
Juan José Esparza, Luis Aníbal
y Adrián Galindo.

Gran destreza
La prueba en Murcia consistió
en la instalación de parte de
una vivienda particular, en
donde los cuatro participantes
tuvieron que demostrar conoci-
mientos prácticos de los dife-
rentes reglamentos a aplicar,
así como de las herramientas a
utilizar en instalaciones eléctri-

cas y de telecomunicaciones.
Los participantes debieron de
manifestar destreza, asimismo,
para construir unas dependen-
cias a partir de un plano y un
esquema unifilar, al igual que
cablear de manera correcta cua-
dros eléctricos, entre otras ha-
bilidades profesionales.

La seguridad del trabajo fue
valorada por el jurado, que es-
tuvo compuesto por Pilar Gar-
cía, Pedro Triviño, Jesús Gó-
mez, Miguel Muñoz, Pedro An-
tonio Cano, Antonio Valenzue-
la y Narciso Murcia.

La fase provincial del con-
curso estuvo organizada en
Murcia por el Gremio Regional
de Instaladores Eléctricos de la
Región de Murcia, integrante
de la Federación Regional de
Empresarios del Metal de Mur-
cia, FREMM.

¡Mucha suerte!
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Agradecemos la confianza
depositada en la empresa por
nuestros clientes, gracias a los
cuales se nos a otorgado el
PREMIO METAL 2008-09 en la
modalidad de SERVICIOS.

Nuestras oficinas en MURCIA:

Avda. Juventud, nº 15

30110 – Cabezo de Torres

Tfno: 968 85 68 28

Fax: 968 85 66 17

www.coversa.com

Nuestros Servicios:

• Mantenimiento de Alta Tensión

• Mantenimiento de Baja Tensión

• Termografías

• Grupos Electrógenos

• Evaluación de aislamientos

• Ensayos de alto potencial

http://www.coversa.com
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Usted invita y FREMM 
le prepara toda la visita

FREMM tiene actualmente en mar-
cha una iniciativa que tiene obje-
tivo incrementar la cooperación
interempresarial en el Metal, con
el fin de que las mismas avancen
en negocio y competitividad.

Con el lema “la innovación
está dentro”, todas las empresas
interesadas pueden contactar con
FREMM para programar una visi-
ta a sus instalaciones. La empresa
invita y FREMM busca a otras
empresas interesadas y prepara
la visita.

FREMM anima a las empresas
a no dejar pasar la oportunidad
para ampliar la red de proveedo-
res, clientes y colaboradores. La co-
operación sólo trae ventajas, según
ha podido comprobar la primera
empresa que ha participado en la
idea, que ha sido Monisol, Maqui-
naria Fitosanitaria y Mecanizados. 

Los interesados pueden contac-
tar con Manuel Lorenzo, FREMM,
en el teléfono 96896550 o a través
de fremm@fremm.es

IMPULSO A LA COOPERACIÓN ENTRE LAS EMPRESAS DEL METAL PARA AUMENTAR EL NEGOCIO

FRUCTÍFERA.
La primera visita
programada por
la FREMM tuvo
como protago-

nista a Monisol,
Maquinaria

Fitosanitaria y
Mecanizados SL.

http://www.elemag.es


http://www.sanigrif.es
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Respaldo a los profesionales

L
FREMM ESTARÁ PRESENTE EN LA I FERIA DEL INSTALADOR

a Federación Regional de Empresarios del
Metal de Murcia acude a la I Feria del Ins-
talador para reforzar su servicio a las em-
presas de los gremios y asociaciones que
asistan, al igual que para fortalecer las re-
laciones comerciales.

La Federación Regional de Empresarios
del Metal de Murcia, FREMM, estará pre-
sente en la I Feria del Instalador que se ce-
lebrará en Murcia el próximo viernes 19 de
octubre en las instalaciones de SANIGRIF. 

La muestra está dirigida a profesionales
y empresas de materiales de fontanería, ca-
lefacción, aire acondicionado, baños y ce-
rámicas, quienes conocerán las novedades
que presentarán primeras marcas, donde
se encuentran Socios Protectores de
FREMM.

La muestra acogerá medio centenar de
expositores, entre ellos la federación sec-
torial del Metal que acude a esta cita para
acercar a los instaladores visitantes su
gama de servicios, relacionados con la for-

mación, legislación, asesoramiento, trami-
tación y convenios, entre otras materias.
La organización empresarial acude a la
cita para animar a las empresas a que em-
pleen al máximo las ventajas que la fede-
ración les ofrece.

En su línea de apoyo a las asociaciones
y gremios integrantes de FREMM, se pro-
mocionarán con especial atención en la fe-
ria:
• Gremio de instalación de Fontanería,
• Gremio Regional de Instaladores de Gas
de la Región de Murcia (ASIMGAS),
• Gremio Regional de Instaladores de Frío
y Calor de Murcia,
• Asociación Empresarial de Energías Re-
novables y Ahorro Energético de Murcia
(AREMUR).

La presencia de FREMM en las ferias re-
gionales y nacionales forma parte de su es-
trategia dirigida a prestar el mejor servicio
a sus asociados, además de buscar el forta-
lecimiento de las relaciones comerciales.
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http://www.pecres.es


http://www.megger.es


http://www.chintelectrics.es



